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Como el ave Fénix, que se
levanta de las cenizas deja-
das por la industria de las
punto com., WSI esta con-
virtiendo las fallas de otras
empresas de Internet en
nuevas fuentes de benefi-
cios. “Nuestra posicion es
simple,” explica Louis Za-
lany, el CEO (Chief Executi-
ve Officer) de WSI, “la ma-
yoria de los sitios Web no
funcionan, nuestro sistema
lnico convierte justamente
esas fallas en historias de
éxito... todos los dias.”
Todo comenzd en la ciudad
canadiense de Toronto en
1995, hoy tienen 700 fran-
quiciados repartidos en 87
paises que atienden [as ne-
cesidades de las empresas
pequeiias y de rango me-
dio. WSI esta posicionada
como la franquicia mundial
#1 en el rubro Internet. Es-
te primer puesto en el ran-
king es otorgado por la re-
vista Entrepreneur en su re-
porte anual sobre 500 fran-
quicias, ademds ostenta el
puesto 14 entre las franqui-
cias de mas crecimiento (de
cualquier clase) en los Esta-
dos Unidas.

La pregunta obligada es
#Cudl es el motivo de todo
este crecimiento en una in-
dustria que fue literalmente
diezmada con la explosion
de la burbuja de las empre-
sas punto com?

De acuerdo a WSI, son sus
resultados. “Ia burbuja de

Un imperio

-El internet propicia empresas que generan
ganancias para sus creadores

en ingles, de ahi las siglas
MAPS)" declara Bob Lewis,
el CTO (Chief Technology
Officer) de WSI, “pero pron-
to se transformo en algo
mas que el ‘centro neuro-

cio de una empresa es im-
posible desarrollar una es-
trategia de negocios. Nues-
tro Internet Business Analy-
sistm examina todos los as-
pectos del negocio de un

é ntern_et' se levanta
sobre las ruinas de las punto com

oto: Archiva

gocio no depende de los
antecedentes de cada uno.
Tratamos de atraer a la me-
jor gente posible pero no
buscamos ninguna habili-
dad técnica en particular.
Nuestro sistema de entre-
namiento posibilita que ca-
da franquiciado sea certifi-
cado como Consultor Inter-
net con todas las habilida-
des necesarias para desa-
rrollar nuestro sistema y
entregar resultados a sus
clientes.”

Mientras WSI captura mar-
ket share en todo el mun-
do, International Data Cor-
poration predice que los
gastos en tecnologia para
sostener las iniciativas
Web, creceran mas del do-
ble, alcanzando los 2.2 tri-
llories hacia fines del 2004.

Apple presento en ;uno por primera vez un pro-
cesador dual G5, con procesadores a 2,0 giga-
hertzios ¥

Apple presenta un nueveo
Mac ante la navidad

2002, cuyo monitor de
pantalla plana parecia sus-
pendido sobre una base
abovedada. Apple presen-
16 la pasada temporada na-
videiia el iMac con pantalla
de 17 pulgadas.

“Tuvimos mejores resulta-
dos de lo gue esperaba-

SAN FRANCISCO, INTERNET

Apple Computer presentd
ayer un nuevo ordenador
iMac con una pantalla pla-
na de 20 pulgadas e intro-
dujo un nueve modelo de
su ordenador de mesa Fo-

cliente y fuego identifica los
Centros Ocultos de benefi-
cios que la empresa puede
explotar a través de Inter-
net”

Cada afio WSI desarrolla mi-
les de websites a través de
una red global compuesta
por casi una docena de cen-
tros de produccion certifi-
cados localizados en areas
de bajo costo pero alta tec-
nologia, como Asia-Pacifico
y América Central. Estared
de produccion se encuentra
relacionada por medio de
un sisterna central de ges-
tion de negocios denomina-
do MAPS. "MAPS fue inicial-
mente desarrollado en con-
juncion con el Gobierno Ca-
nadiense como un Sistema
de Produccién Maestro
(Master Production System

nal’ que gesticniaba el as-
pecto productivo del nego-
cio de consultoria en Inter-
net. Hoy representa un sis-
tema completo de negocio
que controla todo, inclu-
yvendo la consultoria en

iMientras las cenizas de sus
competidores todavia estan
tibias, esta ave Fénix se ele-
va y transporta en el viaje a
sus mas de 700 franquicia-
dos v sus respectivos clien-

mos” con el iMac de 17
pulgadas. Phil Schiller, jefe
de marketing de Apple, di-
Jjo en una entrevista por te-
léfono. “Existe un mercado
superior en vacaciones”.

wer Mac G5 con micropro-
cesadores duales mientras
el iconico fabricante infor-
matico se prepara para la
temporada de ventas navi-
defia.

marketing, el desarrollo tes! El popular iMac con una El iMac estd ahora disponi-
Web y el entorno de back  Para recibir sin cargo un CD @ pantalla de 15 pulgadas blecon pantallas de 15, 17
end y de Hosting.” &y el paquete de informa- l fue un gran éxito entre los  y 20 pulgadas, medidas de
Los procesos de negocios  cién, por favor visite: seguidores de Apple y los  esquina a esquina. El de 20

de WSI son tan tinicos y so-
fisticados que en este mo-
mento tiene la patente en
tramite en la Oficina de Pa-
tentes y Marcas de los Esta-
dos Unidos. Pero, sorpren-
dentemente, cuando reclu-
tan nuevos franquiciados,
no buscan gente técnica.
“Nuestro éxito se construye
a partir de procesos de ne-
gocios probados” sostiene
Zalany, "E éxito en este ne-

httg/ /www.wsicorporate-
.com/business].asp?id=

las Punto com fue construi-
da sobre la teoria basada,
casi en un cuento de hadas,
de que Internet podria ma-
gicamente materializar
nuevas ganancias para
cualquier negocio que tu-
viera un sitio Web.” procla-
ma Zalany, “Le ha tomado a
las empresas unos afiitos
darse cuenta que su estra-
tegia no estaba funcionan-
do y ahi es justamente don-
de encajamos nosotros.”

La metodologia que Zalany
utiliza para informar a las
pequefias empresas puede
parecer un poco chocante
considerando que el nego-
cio de WSI es desarrollar
websites. Han desplegado
una estrategia de “tribuna
virtual” al registrar el domi-
nio http://www.websites-
dontwork.com. (websites-
quenofuncionan) Alli publi-
can directamente algunos
de los errores de interpreta-
cion mas comunes que la
gente de negocios tiene con
respecto a la Web. “Sin un
completo_analisis.del nego-

MARCELO

Te fuiste de prisa
Temprano y

Sin despedirte.

Como huyendo del tiempo.

Cuando los amigos

Se van sin despedirse
Yo me siento triste
como si estuviera solo.

Pero a los amigos

Que compartimos horas extras

No se los puede olvidar ficilmente

Tenemos muchas anécdotas,

Atrapadas en nuestras mentes

En nuestros corazones

Es por eso, que vinieron a darte el iiltimo adids
Los amigos siempre,

Amigos de otras provincias

Amigos de otros cantones. l

ZURA

Sembraste en terrenc fértil, cosechaste frutos
Construiste y dejaste un imperio de bondad...

Tus amigos le pedimos al Creador

Que te abra la puerta del cielo, para fu descanso eterno

DESCANSA EN PAZ AMIGO DE SIEMPRE

Alciviades Palma

‘pulgadas tiene un precio
minimo de 2.199 délares.

consumidores cuandoe fue
introducido en enero de

AGRADECIMIENTO E INVITACION
A MISAS DE REQUIEM

Los hijos; hijos politicos, nietos, hermanos, sobrinos y demas fa-
miliares de quien en vida fue sefior don:

Dimas Aleiiades
Nevdrez Saldarriaga

Al cumplir el PRIMER MES del sensible fallecimiento expresan los
mas sinceros y profundos sentimientos de gratitud a amigos e ins-
tituciones y a todas aquellas personas que con su presencia fue-
ron solidarios al enviar manifestaciones de condolencias por dis-
tintos medios de comunicacion, tarjetas, ofrendas florales y lama-
das telefénicas nacionales e internacionales, a la vez invitan a
participar en las santas misas que se ofrecerdn hoy migrcoles 19
da noviembre a las 06h00, 10h00 y 19h30 en la iglesia Santa Ro- -
sa de la parroguia Canuto.

-

Canuto, noviembre 19 del 2003




